( ENERDRAPE

UNTAPPED UNDERGROUND ENERGY

ENERGISE TA CARRIERE
AVEC NOUS

Enerdrape est une spin-off de I'EPFL qui révolutionne la géothermie avec la premiére technologie au
monde de panneaux géothermiques sans forage. Notre solution transforme parkings, tunnels et
autres infrastructures souterraines en sources d’énergie renouvelable pour chauffer et rafraichir les
batiments. Facile & installer, adaptable et durable, notre technologie accompagne la transition

énergétique urbaine.

Lauréate de nombreux prix et classée parmi le TOP 100 des startups suisses, Enerdrape connait une
adoption croissante avec ses premiers clients majeurs. Ensemble, transformons [linvisible en

énergie propre.

UN-E COMMERCIAL-E [ SALES JUNIOR

TON ROLE:

Tu auras pour mission d'acquérir de nouveaux clients dans l'immobilier pour accélérer notre
croissance. Tu prospecteras une clientéle variée — investisseurs, promoteurs, municipalités,
architectes et planificateurs énergétiques — et les accompagneras dans la mise en ceuvre de nos
solutions. Tout au long du processus, tu collaboreras étroitement avec nos ingénieurs et experts

techniques. Ce réle est a 100%.

TES PRINCIPALES TACHES ET RESPONSABILITES SERONT LES SUIVANTES:

e Développer et prospecter le marché en Suisse et a l'international.

e Gérer le cycle de vente : préparation, conduite de RDV, élaboration des solutions, préparation des
offres et négociations des contrats.

e Créer, entretenir et renforcer les relations clients.

e Représenter Enerdrape lors d’événements en Suisse et en Europe.

PROFIL RECHERCHE : NOUS T'OFFRONS

e 2-4 d'expérience en développement e Une mission & impact dans une PME en pleine
commercial ou avoir acquis des croissance.
compétences de vente (préparation, e Unrole clé pour accélérer notre développement.
conduite de rendez-vous, répondre aux e Une équipe dynamique et un environnement
besoins des clients, cléture) stimulant.

e Formation commerciale ou technique avec e Un bon équilibre professionnel/personnel et un
une expérience dans la vente de produits cadre flexible.
techniques en BtoB. e Un apprentissage continu dans une entreprise

e Excellent communicant(e), méthodique et innovante.
autonome.

e Curieux(se), tenace, et attitude « hands-on ».

e Excellente maitrise du frangais & l'oral et &
I'écrit. Anglais courant. La maitrise de
lallemnand est un atout apprécié.

PRET(E) A RELEVER LE DEFI ?

SiI'innovation et I'impact t’animent, et que tu veux rejoindre une équipe dynamique pour
révolutionner I’énergie durable, on t’attend !

Contact : info@enerdrape.com | ¢ www.enerdrape.com
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